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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 田丽君 学 号 201705097102 指导教师 陈柱峰

毕业设计题目 一汽大众 4S 店周年庆活动方案设计

答辩老师提问记录

1、为达到预期效果活动前期宣传采取了那些措施？

2、探岳对比途观 L有哪些优势和劣势？

学生回答记录

1、答: （1）电梯媒体：在长沙市望城区的高端办公楼和高端酒店电梯中投放4

S店本次促销活动信息；（2）传单派发：进入社区派发传单；（3）网络宣传：结合使

用各种不同的媒体，可以最大程度地发挥媒体的优势，并获得最大的广告效果。（4）

短信宣传:与中国移动公司合作，短信群发作为广告推广平台，向老客户和潜在新顾

客发送活动信息，在服务老客户的同时挖掘潜在消费者。

2、答：（1）探岳的起步价比途观L的起步价低；（2）探岳的加速能力要明

显由于途观L，这得益于与它更小巧的车身，整备质量比途观L要轻一些；（3）

在行驶感受上，途观L比探岳还是有韧性一些，而且驾驶很轻快。

答辩小组评分： 32 分（满分 50 分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 唐光泽 学 号 201705097103 指导教师 陈柱峰

毕业设计题目 湖南申湘雪佛兰激情夏日活动方案设计

答辩老师提问记录

2、创界汽车上市后受到了那些威胁？

2、为防止活动当天发生意外采取了那些防范措施？

学生回答记录

1、答: 由于市场的不断饱和和新型品牌的不断加入，使得汽车行业的竞争越来

越激烈，在加上新能源汽车的不断发展，老牌汽车行业必定会受到影响。并且一台

汽车正常使用寿命较长，当市场趋于饱和，其销量也会下降。

2、答：（1）在展厅外安排大量的工作和安保人员，维护场地的秩序，避免发生

拥挤插队现象。（2）为避免顾客发生不必要的财物丢失，整个展厅内外安装了超清

无死角监控摄像头，并且安排安保人员无时不刻的巡逻，为了避免发生火灾，除吸

烟区外，整个展厅禁止吸烟。（3）为了照顾到有带小孩前来参加活动的顾客，专门

设立了一个儿童活动区，以供小孩玩耍，并且安排有工作人员全程看护。（4）考虑

到活动进行过程中有顾客身体发生不适，专门聘请了医护在场守护。

答辩小组评分： 30 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级
汽车 1701

班

姓 名 刘容 学 号 201705097104 指导教师 钟双红

毕业设计题目 雷克萨斯 LS 试乘试驾活动策划方案设计

答辩老师提问记录

3、为达到预期效果活动前期宣传采取了那些措施？

2、雷克萨斯 LS 有哪些优势和劣势？

学生回答记录

1、答:（1） 汽车媒体网站传播：通过太平洋汽车网作为活动前期的宣传。(2)长沙

交通电台传播：通过交通电台的播放可以让更多的人了解到活动，并增加了信任感。

(3)海报宣传：在 4S 店门口和商业街繁华地段贴上大型海报，更能吸引人们的眼球，

激发人们的兴趣。

2、答：全新 LS 作为日系高端品牌车，最突出的优点就是油耗低，而且售后服务提

供 4年 10 万公里免费保修服务，这为不仅是消费者们最看重的一点同时也保障了消

费者们的利益。全新 LS 属于中级豪华车型，自然看重车的舒适性和做工的品质，座

椅的舒适性可以让驾驶者完全放松的驾驶，同时内饰的装修豪华而又不失格调，是

日系车极致的代表，最能体现出车主的风度。

答辩小组评分： 32 分（满分 50 分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 刘 轩 学 号 201705097105 指导教师 陈柱峰

毕业设计题目 吉利 EV300 高压无法上电故障诊断方案设计

答辩老师提问记录

1、吉利帝豪 EV300 高压无法上电主要原因有那些？

2、高压互锁涉及那些模块?

学生回答记录

1、答: 蓄电池过低、整车控制器故障、绝缘故障、电机驱动系统故障、模块通

讯故障、高压互锁故障、CAN 通讯故障、低压线束故障。

2、答：VCU、电机控制器、充电机、PTC 控制器、压缩机控制器。其中任意一

个互锁线束断开可以导致整车高压互锁线路故障，VCU 判断高压线路存在危险，整

车不能上高压电。

答辩小组评分： 35 分（满分 50 分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。



5

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级
汽车 1701

班

姓 名 陈瑞 学 号 201705097107 指导教师 钟双红

毕业设计题目 高尔夫嘉旅欢乐初夏嘉旅随行营销活动方案设计

答辩老师提问记录

4、这次营销活动的主题是什么？

2、你的这次营销活动怎么保证活动效果？

学生回答记录

1、答: 高尔夫嘉旅欢乐初夏嘉旅随行营销活动，以真诚、优质和优惠的方式诠释感

恩，以回报社会和车友。目前这个季度是销售淡季，业绩并不理想。为了增加销量，

我们将针对高尔夫·嘉旅系列发起一项集体购车活动，以增加订单。用最优惠的政

策引导广大客户的选择方向，从而实现更快更有力的促销，主动出击，开拓销售渠

道。完成销售任务，缓解车辆的库存压力。通过本次活动的开展达到的主要目的有：

提高产品销量，增加营业额；提升品牌知名度，提高客户的忠诚度。

2、答：（1）邀约客户到位，点对点邀约，线上线下同时进行，保证到店客户参与人

数（2）优惠促销力度空前，让利空间大（3）设置个性化活动环节吸引客户进行购

买（4）全员动员，各司其职，配合完成，活动保障环节优化。

答辩小组评分： 30 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 彭智超 学 号 201705097108 指导教师 孙彭城

毕业设计题目 长沙力天福特 4s 店元旦营销活动方案设计

答辩老师提问记录

5、福特品牌相对于其他品牌优势是？

2、为什么选择元旦做此次活动？

1. 答：拥有同级别非常出色的底盘悬架系统，这款车的后悬架采用的是优化多

连杆独立悬架，同时配有副车架和底盘加强横梁。这种地盘悬架系统在同级别是非

常出色的，目前只有寥寥无几的几款车配有这种悬架（马自达3，速腾），这套悬架

系统保证了福克斯具有很好的操控性、驾驶乐趣、行车稳定性及安全性。除了操控

性能，福克斯的另一优势就是安全性，美国车不同于日系韩系在看不见的地方偷工

减料，从而可以减低成本。福克斯的车身前后及四门都有很结实的防撞钢梁，保证

了成员的安全性。在欧洲NCAP碰撞试验中正面及侧面得分都是5分。

2. 答：1.到了年底，客户积蓄了一年资金 2.元旦是假期，客户有时间参加 3.

元旦接近年终，为了迎接新年，很多客户选择买车

答辩小组评分： 31 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。

http://www.so.com/s?q=%E5%BA%95%E7%9B%98&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E6%82%AC%E6%9E%B6%E7%B3%BB%E7%BB%9F&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E6%82%AC%E6%9E%B6&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E5%A4%9A%E8%BF%9E%E6%9D%86%E7%8B%AC%E7%AB%8B%E6%82%AC%E6%9E%B6&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E5%A4%9A%E8%BF%9E%E6%9D%86%E7%8B%AC%E7%AB%8B%E6%82%AC%E6%9E%B6&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E6%93%8D%E6%8E%A7%E6%80%A7&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E4%BC%98%E5%8A%BF&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E7%BE%8E%E5%9B%BD%E8%BD%A6&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E5%9C%A8%E7%9C%8B%E4%B8%8D%E8%A7%81%E7%9A%84%E5%9C%B0%E6%96%B9&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E8%BD%A6%E8%BA%AB&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E9%98%B2%E6%92%9E%E9%92%A2%E6%A2%81&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
http://www.so.com/s?q=%E5%9C%A8%E6%AC%A7%E6%B4%B2&ie=utf-8&src=internal_wenda_recommend_textn
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 蒋志强 学 号 201705097109 指导教师 陈柱峰

毕业设计题目 长沙瑞气宝马 4s 店周年庆活动方案设计

答辩老师提问记录

1.这次周年庆的活动主题是什么？

2.宝马是一个知名的汽车品牌为什么也要举办促销活动？

学生回答记录

1、答: 《BMW 感恩长沙，庆祝周年》，以真诚、优质和优惠的方式诠释感恩，

以回报社会和车友。以此吸引消费者关注、了解、并走入我们 4S 店，最大程度地增

加活动的客流量，并吸引更多的潜在顾客，从而达到强化宝马品牌形象、扩大长沙

瑞气宝马 4S 店的市场知名度、促进客户交易、增加客流、减少库存、为客户增加价

值、拉近宝马与消费者之间的距离，

2、答：（1）石油价格的持续上涨，和昂贵的维修费用，使部分消费者选择其他

的品牌。（2）中国汽车市场的竞争日趋激烈，很多的汽车品牌都在崛起，威胁着宝

马在市场上的地位。（3）更多其他品牌的汽车进入市场，在价格上有着较大的优势

，并且性能上也在正在渐渐提高，宝马和其他品牌的差距正在缩小。（4）政府对环

境的管控越来越严，在环保政策的影响下，会增加汽车的制造成本，从而在激烈的

竞争中增加风险。

答辩小组评分： 32 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 黄炜宁 学 号 201705097112 指导教师
杨彪、陈柱

峰

毕业设计题目 本田思域国庆活动营销策划方案设计

答辩老师提问记录

6、与速腾 2020 款相比本田思域有哪些优势？

2、本次活动的主要宣传方式有哪些？

学生回答记录

1、答: 本田思域相比于速腾在动力匹配方面更胜一筹，新款思域的爆发力会更

加强劲和持久。在实际测评中，本田思域也相比速腾表现出更好的动力表现。而且

，新款速腾起步价格10.88万元，高于思域起步价约1万元，这个差价幅度还是比较

大的。

2、答：（1）发放折页可以从活动前半个月发放到活动结束；（2）电视和广播同

时4S店还可以冠名一些流量大的自媒体。（3）通过移动公司，SMS被用作促销活动的

平台，将与该事件有关的信息发送给常规客户。

答辩小组评分： 32 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 欧智智 学 号 201705097115 指导教师 龙英

毕业设计题目 一汽大众宝来团购活动方案设计

答辩老师提问记录

7、宝来汽车竞品有哪些？

2、宝来汽车的目标客户群有什么特点？

3、活动后期，如何对客户进行活动跟进？

学生回答记录

1、答:宝来的价格在 16 万-20 万，主要用于代步，能满足家庭与商务两用，其

竞品有福克斯、本田思域、朗逸等。

2、答：宝来客户在追求购车成本的同时，还追求服务，高性价比，个性等元素。

他们希望汽车的使用性优秀同时又希望汽车的价格能相对比较低，非常看重性价比，

他们的年龄多分布在 24-39 岁，生活和事业正处于上升期，职业主要为白领或自由

职业者。

3、答：对于购车用户定期回访询问其新车使用感及参与好评活动赠送免费洗车

服务，未购买的用户继续后期跟进。活动后，整理资料，对未购车用户进行分级并

根据客户类型制定详细的销售方案。通过持续的维护和需求沟通来加强客户的意愿，

主动联系客户详细介绍产品，再邀请客户到展厅参观并试驾，解决其顾虑。

答辩小组评分：30分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 文望华 学 号 201705097116 指导教师
杨彪、陈柱

峰

毕业设计题目 星沙一汽大众 4s店国庆节售后活动方案设计

答辩老师提问记录

8、这次国庆售后活动主题是什么？

2、汽车 4S 店售后活动的意义何在？

学生回答记录

1、答: 《庆祝伟大祖国生日快乐,星沙大汉一汽大众售后服务活动惊爆来袭》，

通过国庆节售后服务活动的开展来吸引新老顾客进店了解大众品牌的售后服务体

系，最大限度地增加 4s 店售后维修产值，吸引更多潜在客户进店维护车辆。

2、答：希望通过本次活动的开展进一步提高星沙大汉一汽大众4s店在消费者中

的知名度以及美誉度，树立4s店良好的售后服务形象，提升顾客进店选择售后服务

的意愿。

答辩小组评分： 31 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。



11

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 王琪 学 号 201705097117 指导教师 龙英

毕业设计题目 长沙中升之宝 4S 店宝马 3系自驾游活动方案设计

答辩老师提问记录

9、这次自驾游活动如何宣传招募客户？

2、游戏环节，设置的目的和意义？

学生回答记录

1、答: （1）线上宣传。线上通过汽车之家、微信公众号、微信客户群、QQ 车

友群等方式宣传。微信宣传，编辑微信报名获得抵用券，增加微信活跃度以及客户

的锁定。汽车论坛，发布活动贴，公司人员顶贴回贴，增加活动信息曝光。（2）线

下传播。线下通过电话邀约，短信通知进行传播。筛选忠诚客户进行电话邀约，对

店内保有客户发送活动信息。（3）店头传播。店头通过展厅、物料布置，宣传活动

信息，提前告知客户，销售人员、售后人员向忠诚客户宣传并邀约客户参与。

2、答：游戏环节一共设置了两个流游戏，一个水杯快运，活动目的是让驾驶员

感受宝马汽车行驶途中的优秀的悬架系统，以及其舒适性。另一个游戏是你追我赶，

活动目的是让客户充分体验到宝马 3系的操控性以及良好的性能。

答辩小组评分：33分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 杨鑫蔚 学 号 201705097119 指导教师 龙英

毕业设计题目 湖南仁孚 4S 店奔驰 A级轿车营销活动方案设计

答辩老师提问记录

10、这次策划营销活动方案的亮点是什么？

2、奔驰 A 级车的市场定位是什么？

学生回答记录

1、答: 中国电竞行业已经越来越发达，英雄联盟世界总决赛的观看人数已经

超过了 NBA，中国游戏玩家总数已经达到了 1 亿人次，这次英雄联盟世界总决赛奔

驰是赞助商之一，奔驰 A级所面向的客户群体是年轻人，年轻人是玩网络游戏的主

要群体，我们可以通过在促销活动中加入网络游戏元素来吸引年轻人到店来了解和

购买我们的奔驰 A级。

2、答：奔驰 A级是奔驰全系列车型中价格最为便宜的一个系列。作为一款紧凑

小型家庭汽车，不管的从外形，车型配置等各方面来看都可以看出这个系列是为年

轻人而设计，所以奔驰 A级面向的客户主要就是年轻人，一些事业小有所成、追求

时尚的年轻人。

答辩小组评分：31分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 马奥权 学 号 201705097120 指导教师 杨彪、陈柱峰

毕业设计题目 丰田普拉多六一儿童节营销策划方案设计

答辩老师提问记录

11、为保障活动现场安全应该做哪些防护？

2、有人说丰田普拉多设计老旧，你怎么看待这个问题？

学生回答记录

1、答: （1）人满为患时，4S 店应该派足够的店内人员维护活动现场的正常运

行，要避免现场混乱事件的发生。

（2）抽奖活动非常容易导致现场纠纷的发生，例如，在发送红包时，有些人会

提前排队，但有些人则必须晚点排队，在这种情况下，必须提前进行安排，并且现

场主管领导必须维护好现场秩序使活动进行。

（3）有些顾客会带孩子来看车。到时候活动现场肯定会有很多人。寻求过他们

意见后可以带孩子去休息区，以免家长离开孩子。

2、答：新的普拉多车身继承了丰田公司的传统设计理念，并融合进去了更加实

用和时尚的产品设计。因此，在普拉多上，我们既可以看到丰田传统的设计元素，

又可以隐约看到丰田雷克萨斯品牌下的许多元素。重新设计的内部空间提供了更多

舒适感和高科技的配置，从而进一步提高了普拉多产品的设计价值。

答辩小组评分： 32 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。



14

湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1701

姓 名 余智辉 学 号 201705097121 指导教师 孙彭城

毕业设计题目 长沙和信丰田 4S 店冬季体验日活动方案设计

答辩老师提问记录

1.丰田品牌相对于其他品牌优势是？

2、亚洲龙的竞品优势是？

3. 答：皮实耐用，油耗低，操纵性好，安全性能好，作为世界品牌销量较好，

服务体系比较完备，售后服务做的很好。

4. 答：，相比凯美瑞、雅阁、天籁，亚洲龙豪华感比较足，相比于欧美系的一

些车子，亚洲龙做工更精细，相比于奥迪A4L，宝马3系保养成本低，相对于雷克萨

斯，性价比更高。

答辩小组评分： 30 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。

https://newcar.xcar.com.cn/166/?anchor=1&pt=01&pg1=09&pg2=41&pg3=01&p1=08&p2=04
https://newcar.xcar.com.cn/149/?anchor=1&pt=01&pg1=09&pg2=41&pg3=01&p1=08&p2=04
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级
汽车 1501

班

姓 名 赵涛 学 号 201550601017 指导教师 钟双红

毕业设计题目 御洗坊汽车美容店“焕然一新迎新年”活动策划方案设计

答辩老师提问记录

1、你的这次活动策划的背景和目的是什么？

2、你的活动效果如何保证?

学生回答记录

1、答:（1）活动策划背景： 温州汽车美容市场的行业竞争比较激烈，御洗坊

汽车美容公司在当地的知名度比较高，但是也会受到同行业低价竞争所带来的影响，

临近春节，利用这个时机进行活动吸引客户。（2）活动目的：提高公司品牌度；提

高营业额和市场占有率。

2、2、答：（1）客户邀约到位，加大活动宣传力度（2）优惠促销措施多样化，

让利到底，让客户感受到诚意（3）活动布置与渲染合适，活动环节具有特色和吸引

力，安排合理（4）活动保障环节与机制考虑细致。

答辩小组评分： 32 分（满分 50 分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。
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湖南现代物流职业技术学院毕业设计答辩记录表

（答辩小组用表）

所在学院 物流工程学院 所学专业 汽车营销与服务 所在班级 汽车 1601

姓 名 文超 学 号 201605097109 指导教师 陈柱峰

毕业设计题目 一汽大众 4S 店周年庆活动方案设计

答辩老师提问记录

12、斯柯达汽车与其他汽车品牌相比有那些优势？

2、为促进活动当天的成交量实施了那些措施？

学生回答记录

1、答: （1）拥有德国汽车的纯正血统，继承了德系车皮实耐用的特性；（2）

与一汽大众、上海大众使用相同的生产线，拥有着与一汽大众、上海大众同样的优

良品质，产品皮实耐用、做工精良、安全系数高、乘坐舒适、动力强劲、行驶质感

好、操控性强；（3）售后服务便捷、服务费用低；（4）售价比较亲民，质优价廉，

性价比高。

2、答：（1）老车主：推荐一名客户并成交，获赠车模一个，免费保养二次

；进店消费，可免费享受四轮定位一次；进店维修保养即可享受维修工时5折优

惠。（2）新客户：门店购买任意一款汽车，可享受活动中的所有优惠，同时还会

送上一年交强险的优惠；在汽车成交价格的基础上再减免五千元的优惠；老用户

再次购买新车，在享受所有优惠前提下，还可以享受到免费三次新车保养优惠。

答辩小组评分： 30 分（满分 50分）

答
辩
小
组
成
员

答辩小组组长签名： 2020 年 4 月 30 日

备注：答辩小组评分占毕业设计成绩的 50%。


